
1 2 3 4 5 6 7 8

→ Pasar a 9b

9 10

TERMINA LA ENCUESTA

1 2 3 4 5 6

Curso

Nivel

¿El(la) propietario(a) 
del negocio/taller se 
considera 
perteneciente a 
alguna nación o 
pueblo indígena 
originario campesino 
o afroboliviano?

¿Cuál es el idioma en 
el que aprendió a 
hablar en su niñez 
el(la) propietario(a) 
del negocio/taller?

¿Por qué el(la) propietario(a) ya no tiene un negocio en los rubros de 
alimentación, metal mecánica, textiles, cuero o madera? (Selección múltiple)

Durante 2018, ¿el negocio/taller tuvó alguno de los siguientes problemas? 
(Selección múltiple)

SECCIÓN 1: CARACTERÍSTICAS GENERALES DE EL(LA) PROPIETARIO(A) Y SU HOGAR
¿Cuál es el 
nombre de 
el(la) 
propietario(
a) del 
negocio/ 
taller?

Sexo de 
el(la) 
propietario(
a) del 
negocio/ 
taller

¿Cuántos 
años 
cumplidos 
tiene el(la) 
propietario(
a) del 
negocio/ 
taller?

¿Cuál fue el nivel y curso más alto de instrucción que aprobó el(la) 
propietario(a) del negocio/taller?

¿El negocio/taller a qué 
rubro se dedida?

Teléfono o celular del 
informante

Teléfono o celular del 
informante

Departamento ¿El informante 
es…?

Folio de la 
empresa

Tipo de 
informante

Nombre 
comercial del 
negocio

¡ENCUESTADOR(A)!
Preséntate cordialmente mostrando tu credencial 
y enfatizando el motivo de tu visita.

COMPROMISO ARU
Los datos que usted proporcione son estrictamente 

confidenciales y sólo serán utilizados para fines exclusivamente 

¡ENCUESTADOR(A)!
Si en el hogar se presentan consultas sobre el 
proyecto, debes responderles de la manera más 

SECCIÓN 0: IDENTIFICACIÓN DEL INFORMANTE Y DEL NEGOCIO/TALLER

EVALUACIÓN DE IMPACTO DEL PROYECTO "PROMYPE"

CÓDIGO
1. Chuquisaca
2. La Paz
3. Cochabamba
4. Oruro
5. Potosí
6. Tarija

CÓDIGO
1. Beneficiario(a)
2. No 
beneficiario(a) → 
Pasar a  4

CÓDIGO
1. Propietario/ 
Co-propietario
2. Familiar
3. Empleado

CÓDIGO
1. Alimentos
2. Cuero
3. Metal mecánica
4. Madera
5. Textiles
6. Ninguno → Pasar a 9a 

CÓDIGO
1. Escasez de materia prima y/o insumos
2. Incremento en el precio de materia prima y/o insumos
3. Escasa provisión de maquinaria y equipo
4. Falta de personal calificado
5. Escasa promoción (publicidad) de los productos 
6. Falta de mercado para los productos
7. Falta de financiamiento
8. Competencia de productos importados o contrabando
9. Exceso de burocracia y regulaciones o falta de apoyo gubernamental
10. Conflictos sociales
11. Problemas por la pandemia de COVID19
12. Otro

CÓDIGO
1. Escasez de materia prima y/o insumos
2. Incremento en el precio de materia prima y/o insumos
3. Escasa provisión de maquinaria y equipo
4. Falta de personal calificado
5. Escasa promoción (publicidad) de los productos 
6. Falta de mercado para los productos
7. Falta de financiamiento
8. Competencia de productos importados o contrabando
9. Exceso de burocracia y regulaciones o falta de apoyo gubernamental
10. Conflictos sociales
11. Otro
12. Ninguno

CÓDIGO
1. Pertenece
2. No pertenece
3. Es extranjero

CÓDIGO
1. Castellano
2. Quechua
3. Aymara
4. Guaraní
5. Otro nativo
6. Extranjero

CÓDIGO
1. Hombre
2. Mujer

NIVELES
1. Ninguno 10. Secundaria (1 a 6 años)
2. Curso de alfabetización Universitario
3. Educación pre-escolar 11. Técnico universitario
Sistema antiguo 12. Licenciatura
4. Básico (1 a 5 años) 13. Maestría
5. Intermedio (1 a 3 años) 14. Doctorado
6. Medio (1 a 4 años) No universitario
Sistema anterior 15. Normal superior
7. Primaria (1a 8 años) 16. Militar o policial
8. Secundaria (1 a 4 años) 17. Técnico de estudio
Sistema actual 18. Otro
9. Primaria (1a 6 años)
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7 8 9 1 2 3

4 5 1 2 3

1 Proceso de producción 
1 Electricidad 2 Administración
2 Alcantarillado 3 Comercialización y/o marketing 
3 Agua potable dentro del hogar 4 Seguridad industrial
4 Gas natural por red (cañería) 5 Equidad de género
5 Teléfonía fija años 6 Otro 
6 Servicio de Internet fijo 7 Ninguno → Pasar a 6
7 Servicio de TV cable meses
8 Ninguno

4 5 6 7 8 9

1 PROBOLIVIA
2 Otros → Especifique 1 Proceso de producción 1 Es un costo

2 Administración 2 Ya conoce el oficio
3 3

4 Seguridad industrial 4
5 Equidad de género
6 Otro 5 No le interesa

→ Pasar a 7 6 Otro

A partir de 2019, 
¿se promueve la 
equidad de 
género entre los 
empleados y 
empleadas del 
negocio/taller?

A partir de 2019, 
¿se ofrecen o 
venden nuevos 
productos en el 
mercado?

A partir de 2019, ¿alguno de los 
productos que se ofrecen o 
venden mejoraron en su 
acabado o terminación? 

SECCIÓN 3: CARACTERÍSTICAS GENERALES DE EL(LA) PROPIETARIO(A) Y SU NEGOCIO/TALLERSECCIÓN 2: CARACTERÍSTICAS DE LA VIVIENDA DE EL(LA) PROPIETARIO(A)

SECCIÓN 3: CARACTERÍSTICAS GENERALES DE EL(LA) PROPIETARIO(A) Y SU NEGOCIO/TALLER

A partir de 2019, ¿el(la) propietario(a) del 
negocio/taller participó de capacitaciones 
relacionadas a...? (Selección múltiple)

¿De qué instituciones 
recibió estas 
capacitaciones?

Comercialización y/o 
marketing 

El(la) propietario(a) del 
negocio/taller, ¿cuál de estas 
áreas considera que es más 
importante para capacitarse? 
(Selección múltiple)

No tiene información 
sobre cursos

No existen cursos 
especializados

¿Por qué razón el(la) 
propietario(a) no 
participa en 
capacitaciones? 
(Selección múltiple)

SECCIÓN 1: CARACTERÍSTICAS GENERALES DE EL(LA) PROPIETARIO(A) Y SU HOGAR SECCIÓN 2: CARACTERÍSTICAS DE LA VIVIENDA DE EL(LA) PROPIETARIO(A)

En 2018, ¿cuál era el material 
más utilizado en los PISOS de la 
vivienda que ocupaba el hogar 
de el(la) propietario(a) del 
negocio/taller?

En 2018, ¿la vivienda que ocupaba el 
hogar de el(la) propietario(a) contaba 
con…? (Selección múltiple)

¿Cuánto 
tiempo de 
experiencia 
tiene el(la) 
propietario(a) 
como dueño 
del 
negocio/taller?

¿Por qué 
decidió el(la) 
propietario(a) 
iniciar su 
negocio/taller?

En 2018, ¿la vivienda que 
ocupaba el hogar de el(la) 
propietario(a) del 
negocio/taller era…?

En 2018, ¿cuál era el 
material más utilizado en 
las PAREDES de la vivienda 
que ocupaba el hogar de 
el(la) propietario(a) del 
negocio/taller?

En 2018, ¿cuál era el 
material más utilizado en 
los TECHOS de la vivienda 
que ocupaba el hogar de 
el(la) propietario(a) del 
negocio/taller?

¿Dónde nació el 
(la) propietario(a) 
del negocio/ 
taller?

Hace 5 años, 
¿dónde vivía el(la) 
propietario(a) del 
negocio/taller?

Personas de 60 
años de edad o 
más

Personas entre 18 
y 59 años de edad

Personas menores 
de 18 años de 
edad

Número de miembros 
que viven habitualmente 
en el hogar de el(la) 
propietario(a) del hogar

CÓDIGO
1. En este municipio
2. En otro municipio 
de este departamento
3. En otro municipio 
de otro departamento
4. En el extranjero

CÓDIGO
1. En este municipio
2. En otro municipio 
de este departamento
3. En otro municipio 
de otro departamento
4. En el extranjero

CÓDIGO
1. Propia y totalmente pagada
2. Propia y la estaban pagando
3. Alquilada
4. En contrato mixto (alquiler 
y anticrético)
5. En contrato anticrético
6. Cedida por servicios
7. Prestada por otros
8. Otro

CÓDIGO
1. Calamina o plancha
2. Teja (cemento, arcilla, 
fibrocemento)
3. Losa de hormigón armado
4. Paja, caña, palma, barro
5. Otro

CÓDIGO
1. Machimbre, parquet
2. Cemento
3. Mosaicos, baldosas, 
cerámica
4. Ladrillo
5. Tierra
6. Tablón de madera
7. Otro

CÓDIGO
1. Ladrillo, bloques de cemento,
hormigón
2. Adobe, tapial
3. Tabique, quinche
4. Piedra
5. Madera
6. Caña, palma, tronco
7. Otro

CÓDIGO
1. Necesidad
2. Oportunidad

CÓDIGO
1. Si
2. No CÓDIGO

1. Si
2. No

CÓDIGO
1. Si
2. No

Ej.: implementación 
de envolturas 
estéticas o más 
resistentes, acabados 
de los productos más 
pulcros o finos, etc.
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10 11 12 13 14

1

1 2 Muestras o degustaciones del producto.
3 Publicidad mediante afiches, carteles, pancartas, etc.
4

2
5 Publicidad mediante redes sociales o medios digitales
6 Otro

3 Otras mejoras 7 No realiza promoción del(los) producto(s)

15 16 17 18 19 20

ÍTEM Código Año Código Código
1 Tiene registro PROBOLIVIA
2 Tiene registro SENASAG
3 Tiene licencia de funcionamiento de la alcaldía
4 Tiene Número de Identificación Tributaria (NIT)
5 Está inscrito en FUNDEMPRESA/SEPREC

21 22 23 24 25

ÍTEM Código Código Código Código
1 Las ventas/ingresos
2 Los costos de insumos
3 Los pagos salariales
4 Otros gastos

Aproximadamente, ¿cuál es el 
valor de ventas mensuales (en 
Bs.) del negocio/taller?

¿El(la) 
propietario(
a) del 
negocio/tall
er anota o 
registra 
[ÍTEM]?

¿El(la) 
propietario(a) del 
negocio/taller 
realiza el registro 
de [ÍTEM]?

¿El(la) propietario(a) del 
negocio/taller cómo realiza 
los registros de [ÍTEM]?

¿El(la) propietario(a) del 
negocio/taller con qué frecuencia 
realiza los registros de [ÍTEM]?

SECCIÓN 3: CARACTERÍSTICAS GENERALES DE EL(LA) PROPIETARIO(A) Y SU NEGOCIO/TALLER

¿Cuál es el tipo de 
local/inmueble/lugar en el 
que VENDE el(la) 
propietario(a)?

¿El negocio/taller de 
el(la) propietario(a) 
participa en alguna 
asociación gremial, 
cámara, sindicato, 
cooperativa o grupo 
de personas del 
mismo rubro?

¿La dirección 
de la vivienda 
que ocupa 
el(la) 
propietario(a) 
y su hogar es la 
misma que la 
de su 
negocio/taller?

¿Cuál es el tipo de 
local/inmueble/lugar en el 
que PRODUCE el(la) 
propietario(a)?

¿El negocio/taller 
de el(la) 
propietario(a) 
[ÍTEM]?

¿Desde 
que año 
[ÍTEM]?

¿[ÍTEM] 
vigente?

¿Por qué no 
[ÍTEM]?

Publicidad mediante medios informativos  (televisión, radio, 
periódico)

Ofertas (promociones/descuentos en el precio, mayor producto 
por el mismo precio, etc)

¿Para promocionar o dar a conocer su(s) producto(s), el(la) propietario(a) 
realiza…? (Selección múltiple)

Estos cambios, 
¿permitieron…? 
(Selección múltiple)

A partir de 2019, ¿se 
cambiaron los 
procesos de 
producción o la 
manera en que se 
elaboran los 
productos que se 
ofrecen?

Reducir los 
costos de 
producción
Reducir el 
tiempo de 
producción

CÓDIGO
1. Si 2. No →  Sig. ítem

CÓDIGO
1. Antes de 2019
2. A partir de 2019

CÓDIGO
1. Mentalmente por experienci
2. Mentalmente por necesidad       
3. Manualmente (en cuaderno
4. En computadora 
5. Con la ayuda de un experto
6. Otro

CÓDIGO
1. Diario 2. Semanal
3. Quincenal 4. Mensual
5. Bimensual     6. Trimestral
7. Semestral    8. Anual
9. Bianual 10. Cuando puede

CÓDIGO
1. Si
2. No → Pasar a 
12

CÓDIGO
1. Si
2. No → Sig. ítem

CÓDIGO
1. Si
2. No

CÓDIGO
1. Si
2. No

CÓDIGO
1. Propio con instalaciones 
especiales
2. Propio sin instalaciones 
especiales
3. Alquiler, anticrético,  prestado 
con instalaciones especiales
4. Alquiler, anticrético,  prestado 
sin instalaciones especiales
5. Otro

CÓDIGO
1. Propio con instalaciones 
especiales
2. Propio sin instalaciones especiales
3. Alquiler, anticrético,  prestado con 
instalaciones especiales
4. Alquiler, anticrético,  prestado sin 
instalaciones especiales
5. Otro
6. No cuenta con local/lugar de 
venta

CÓDIGO
1. Si
2. No

CÓDIGO PARA 20
1. No existe beneficio
2. Es muy costoso
3. No tengo registros contables       
4. Piden muchos requisitos
5. No sabía como                                
6. Lo que gano sólo cubre mis necesidades 
básicas 
7. Otro

CÓDIGO
1. Menor o igual a 4.000 Bs.
2. Entre 4.001 Bs. a 8.333 
Bs.
3. Entre 8.334 Bs. y 20.000 
Bs.
4. Entre 20.001 Bs. y 58.333 
Bs.
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Respecto a los productos elaborados/fabricados en el negocio/taller:
1 2 3 4 5 6 7

Producto Cantidad Unid. Especifique Código Código Cantidad Precio Unitario Código
1
2
3
4
5

8 9 ¿La venta [ÍTEM] es…?

ÍTEM Código Código
1 En el mismo local donde está el negocio/taller
2 En puestos fijos o de manera ambulante en ferias o mercados
3 De manera ambulante en un vehículo
4 A través de redes sociales (Facebook, WhatsApp, etc.)
5 A domicilio o visitando empresas u oficinas
6 Dejando en consigna en otros negocios (como tiendas de barrio u otros)
7 En fronteras
8 En mercado externo (fuera del país)

Respecto a sus materias primas y/o insumos principales, de AGOSTO a OCTUBRE
1 En el ÚLTIMO TRIMESTRE, ¿se recibió, como regalo o donación, materia prima o insumo?, ¿o utilizó estos de la propia producción 

(autoprovisión o autosuministro) para las actividades del negocio/taller?

SECCIÓN 5: INSUMOS

SECCIÓN 4: PRODUCCIÓN Y VENTAS

¿Qué cantidad produce de 
[PRODUCTO]?

¿Y con qué frecuencia 
produce [UNIDAD] de 
[PRODUCTO]?

Aproximadame
nte, 
¿cuántos(as) 
[UNIDAD] de 
[PRODUCTO] 
vende en un 
TRIMESTRE 
REGULAR?

¿En qué 
moneda?

¿Cuáles son los 
productos que 
más ofrecen?
(Anotar los 5 
principales)

¿La elaboración de 
[UNIDAD] de 
[PRODUCTO] es a 
pedido?

¿Cuál es el 
precio por 
[UNIDAD] del 
[PRODUCTO]?

Adicionalmente, ¿el(la) propietario(a), los miembros de su 
hogar o sus empleados venden los productos del 
negocio/taller [ÍTEM]?

CÓDIGO
1. Diario 2. Semanal
3. Quincenal 4. Mensual
5. Bimensual 6. Trimestral
7. Semestral 8. Anual
9. Bianual

CÓDIGO
1. Si → Pasar a 6
2. No 

CÓDIGO
1. Bolivianos
2. Dólares

CÓDIGO
1. Si
2. No → Sig. ítem

CÓDIGO
1. Por menor
2. Por mayor
3. Exclusiva (a pedido)

CÓDIGO
1. Si
2. No

UNIDAD
1. Unidad 2. Juego
3. Par/pares 4. Docena
5. Caja 6. Paquete

7. Kilogramo 8. Libra
9. Cuartilla 10. Arroba
11. Quintal 12. Litro

13. Rollo 14. Metro

15. Pie 16. Metro cuadrado   

17. Otro → Especifique
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Respecto a sus materias primas y/o insumos principales, de AGOSTO a OCTUBRE
2 3 4 ¿Qué cantidad compró de [INSUMO]? 5 ¿Y con qué frecuencia? 6 7

Insumo Código Cantidad Unid. Especifique Código Precio unitario Cantidad
1
2
3
4
5
6

1 Si la respuesta es igual a 0 pasar a Sección 7

2 ¿De estos cuántos son trabajadores a destajo?

3 4 5 6

Monto (en Bs.)
(Si no realizó ese gasto anotar 0)

1 Proceso de producción 1 PROBOLIVIA
2 Administración 2 Otros → Especifique 1 Subsidio de lactancia
3 Comercialización y/o marketing 1 Es un costo 2
4 Seguridad industrial 2 Ya conoce el oficio
5 Equidad de género 3 3 Aporte patronal a AFP, cajas de salud
6 Otro → Especifique 4 Seguro contra accidentes

4 * 5 Capacitaciones

7 Ninguno → Pasar a 6 5 No le interesa
6 Otro

No tiene información 
sobre cursos

En promedio, ¿cuánto gasta 
MENSUALMENTE en pagos a su personal 

¿Cuántos empleados tiene en su negocio/taller el(la) propietario(a)? 
(Considerar a trabajadores o familiares que trabajen o ayuden al negocio del propietario)

Bonos, horas extras, comisiones y 
otros pagos en dinero

SECCIÓN 6: EMPLEADOS

A partir de 2019, ¿los empleados del negocio/taller 
participaron de capacitaciones relacionadas a...? 
(Selección múltiple)

¿De qué instituciones 
recibieron estas 
capacitaciones los 

¿Por qué razón no se 
capacitan a los 
empleados del 
negocio/taller? 
(Selección múltiple)

No existen cursos 
especializados

SECCIÓN 5: INSUMOS

¿Qué insumos 
utiliza para la 
elaboración/fabric
ación de sus 
principales 
productos?
(Anotar los 6 
principales)

¿Cuánto gastó en 
Bs. por un(a) 
[UNIDAD] de 
[INSUMO]? 

¿Qué cantidad de 
[CANTIDAD] 
[UNIDAD] de 
[INSUMO] 
UTILIZÓ?

¿Cuál es el origen de 
[INSUMO]?

CÓDIGO
1. Nacional
2. Importado

UNIDAD
1. Unidad 2. Juego
3. Par/pares 4. Docena
5. Caja 6. Paquete

7. Kilogramo 8. Libra
9. Cuartilla 10. Arroba
11. Quintal 12. Litro

13. Rollo 14. Metro

15. Pie 16. Metro cuadrado   

17. Otro → Especifique

CÓDIGO
1. Diario 2. Semanal
3. Quincenal 4. Mensual
5. Bimensual 6. Trimestral
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7 8 9 Sexo 10 Edad 11 12 13 14 15 16 17 18

Cód. Espec. Código Código Años Código Año Mes Día Código Días Horas Código Monto (Bs.) Frec Código
1

2

3

4

5

6

7

8

9

10

¿Cuál es la 
situación en 
el empleo 
de 
[CARGO]?

¿Cuánto es el 
pago en 
efectivo que 
recibe 
[CARGO]?

Cargo, 
función o 
rol de el(la) 
trabajadora
)

¿[CARG
O] 
recibe 
pago en 
especie, 
enseres, 
ropa u 
otros?

SECCIÓN 6: EMPLEADOS
Tiempo de 
antigüedad en 
el 
negocio/taller 
de [CARGO]

Área de 
trabajo 
de 
[CARGO]

Tipo de 
contrato de 
[CARGO]

¿Cuánto
s días a 
la 
semana 
trabaja 
normal
mente 
[CARGO]
?

¿Cuánta
s horas 
al día 
trabaja 
regular
mente 
[CARGO]
?

Parentes
co con 
el(la) 
propieta
rio(a)

CÓDIGO
1. Patrón(a), 
socio(a) o 
empleador(a)
2. Maestro(a)
3. Técnico(a)
4. Operario(a),  
obrero(a)
5. Ayudante, 
aprendiz
6. Otro → 
Especifique

CÓDIGO
1. Cón-
yuge
2. Hijo(a)
3. Padres,  
abuelos
4. Her-
mano(a) o 
primo(a)
5. Ahi-
jado(a)
6. Otro 
pariente 
7. Otro no 
pariente
8. No 
especifica

CÓDIGO
1. Hombre
2. Mujer

CÓDIGO
1. Admi-
nistrativa 
2. Pro-
ducción
3. Comer-
cialización 
4. Distri-
bución
5. Todas

CÓDIGO
1. Verbal 
por 
tiempo 
indefinido
2. Escrito 
por
tiempo 
indefinido
3. Verbal 
por 
tiempo u 
obra 
determin
ada
4. Escrito
por 
tiempo u 
obra 
determin
ada

CÓDIGO
1. Socio(a)
2. Traba-
jador(a) 
asalariado(a) 
(incluye a 
destajo, 
comisión y 
porcentaje)
3. Familiar 
con pago 
4. Familiar sin 
pago → Pasar
a la 17
5. No familiar 
sin pago → 
Pasar a la 17

CÓDIGO
1. Si
2. No

FRECUENCIA
1. Diario
2. Semanal
3. Quincenal
4. Mensual
5. Bimensual
6. Trimestral
7. Semestral
8. Anual
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1 2
Monto (en Bs.)

ÍTEM (Si no realizó ese gasto anotar 0)
1 Agua (Si no realizó ese gasto anotar 0)Monto (en Bs.) Frecuencia
2 Luz y/o electricidad 1 Respuestos y accesorios  
3 Gas natural 2 Reparación y mantenimiento de bienes inmuebles
4 Telefonía fija y/o celular 3
5 Internet
6 Alquileres de bienes inmuebles 4 Ropa de trabajo
7 Alquileres de vehículos, muebles, maquinaria y otros activos 5 Materiales de escritorio y papelería
8 Combustibles (maquinaria y automóviles) 6 Impuestos
9 Publicidad 7 Cuotas por préstamo de dinero
# Otros gastos mensuales del negocio/taller 8 Otros gastos

1 ¿Con qué monto contaba hasta septiembre de 2022 de…?
Monto Moneda Monto Moneda

1 Producción no vendida y/o material no utilizados 3 Monto que le adeudan por los productos entregados
2 Ahorros de los ingresos por producción * 4 Valor del bien inmueble del negocio/taller

* 5 Valor del anticrético
2 Para uso del negocio/taller, ¿cuenta con máquinas, equipos y herramientas y/o utensilios propios? 1 Si 2 No → Pasar a 8
3 4 ¿Cuántos tiene? 5 ¿Cuál es el origen de [ÍTEM]? 6 7

ÍTEM Cantidad Código Año Monto Moneda
1
2
3
4
5

8 9 10 ¿Cuál es el origen de [ÍTEM]? 11 12

ÍTEM Código Cantidad Código Año Monto Moneda
1 Vehículos, motocicletas y otros similares
2 Sillas, mesas, vitrinas u otros muebles y enseres
3 Equipos de computación, impresoras fotocopiadoras y otros

¿En qué año 
se compró el 
último 
[ÍTEM]?

Detalle en orden de 
importancia los 5 más 
importantes

¿Si el(la) propietario(a) vendiera 
HOY el(la) [ÍTEM] cuánto dinero 
recibiría por la venta de UNA 
UNIDAD?

¿En qué 
año se 
compró el 
último 
[ÍTEM]?

¿Cuántos 
[ÍTEM] 
tiene?

¿Tiene 
[ÍTEM]?

¿Si el(la) propietario(a) vendiera 
HOY el(la) [ÍTEM] cuánto dinero 
recibiría por la venta de UNA 
UNIDAD?

SECCIÓN 7: GASTOS DEL NEGOCIO/TALLER      [NO INCLUIR GASTOS DEL HOGAR]

SECCIÓN 8: ACTIVOS Y MAQUINARIA

Al MES, ¿aproximadamente cuánto gasta en [ÍTEM]? [NO 
INCLUIR GASTOS DEL HOGAR]

Reparación y mantenimiento de 
vehículos, muebles, maquinaria y otros

Aproximadamente
, ¿cuánto gasta en 
[ÍTEM]? 

FRECUENCIA
1. Diario 2. Semanal 3. Quincenal 4. Mensual
5. Bimensual 6. Trimestral 7. Semestral 8. Anual

MONEDA
1. Bolivianos 2. Dólares

CÓDIGO
1. Nuevo nacional 2. Nuevo hechiza (adaptada)
3. Nuevo importado 4. Usado

MONEDA
1. Bolivianos
2. Dólares

CÓDIGO
1. Nuevo nacional
2. Nuevo hechiza (adaptada)
3. Nuevo importado
4. Usado

MONEDA
1. Bolivianos
2. Dólares

CÓDIGO
1. Si
2. No → Sig. ítem
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1 2 ¿Qué tipo de crédito solicitó? 3 ¿Cuánto se prestó? 4 5 ¿A qué plazo? 6

Monto
años

%
meses

7 ¿Cuál era el monto de capital con el que se inició el negocio/taller? 8 A la fecha, ¿si se quisiera vender el negocio a cuánto lo vendería?
Monto Monto
Moneda Moneda

3
1

1 Financiar la compra de insumos o materia prima
Hasta 25% De 26% a 50% De 51% a 75% De 75% a 100% 2 Pagar remuneraciones al personal

1 Ha disminuido 3 Cobrar a sus clientes
2 Ha aumentado 4 Otro → Especifique
3 Se mantiene 5 Ninguno

Observaciones Código de supervisor
Código de encuestador
Fecha de entrevista

D D M M A A

SECCIÓN 9: PASIVOS Y PATRIMONIO
Parte 1: Acceso a crédito (ESTA PARTE SE HABILITA SI EN LA SECCIÓN 6 PREGUNTA 2.7 EL MONTO ES MAYOR A CERO)

Parte 2: Patrimonio

Cómo consecuencia del COVID19, ¿el negocio/taller presenta problemas financieros 
como? (Selección múltiple)A causa del 

COVID19, ¿su 
nivel de ventas…?

2 ¿En qué porcentaje?

¿A qué tasa de 
interés?

¿Cuál es el destino 
del préstamo?

SECCIÓN 10: COVID19

¿De dónde, de quén o quiénes obtuvo el 
préstamo o crédito?

CÓDIGO
1. Familiares o amigos dentro del país → Pasar a 3
2. Familiares o amigos fuera del país → Pasar a 3
3. Prestamista o casa de préstamo → Pasar a 3
4. Banco de Desarrollo Productivo (BDP)
5. Banco o entidades financieras del país
6. Cooperativas
7. Otro → Pasar a 3

CÓDIGO
1. Microcrédito productivo
2. Microcrédito comercial
3. Microcrédito servicios
4. PYME productivo
5. PYME comercial
6. PYME servicios
7. De vivienda
8. De consumo

CÓDIGO
1. Hogar
2. Negocio
3. Consumo 
personalMONEDA

1. Bolivianos
2. Dólares

MONEDA
1. Bolivianos 2. Dólares

MONEDA
1. Bolivianos 2. Dólares
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